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Беззалоговые кредиты, основанные 
на новых скоринговых моделях 
и IT-технологиях, стимулируют 
кредитование МСБ – на это 
указывают результаты обзора 
сектора, подготовленного 
Kursiv Research.

Адиль КАСЫМОВ

Банковское кредитование малого и среднего 
бизнеса пребывало в рецессии четыре года под-
ряд – с 2016-го по 2019-й. Коммерческие банки 
предпочитали зарабатывать на более маржи-
нальном потребительском кредитовании. Но 

последние три года кредитование МСБ вновь 
на подъеме. 

Поначалу портфель кредитов МСБ рос благодаря 
господдержке во время пандемии, которая продол-
жилась и в постковидный период (см. «Крепкая госу-
дарственная рука»). Затем положительную динамику 
поддержали цифровые бизнес-займы. В прошлом и 
нынешнем году сразу несколько банков анонсиро-
вали собственные цифровые кредиты для бизнеса. 

Рыночное кредитование дороже льготного, но у 
первого есть другие конкурентные преимущества. 
Крупные игроки вооружились новыми скорин-
говыми моделями, которые основаны на IT-тех-
нологиях – они позволили заметно упростить 
неценовые условия кредита. Заявление на кредит 

подается онлайн, иногда достаточно заполнить 
всего одно поле. Предпринимателю не надо ждать 
неделю, чтобы узнать решение, на это теперь 
уходит меньше часа. Некоторые банки не требуют 
залога, даже предлагая достаточно крупную по 
меркам МСБ сумму. Все эти факторы вместе и 
стимулируют рост портфеля кредитования МСБ.

Облегчить неценовые условия 
Чтобы выяснить, как меняется ландшафт креди-

тования малого и среднего предпринимательства, 
Kursiv Research проанализировал растущее пред-
ложение банков для МСБ.  
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Быстрый или мертвый 
Цифровизация подтолкнула бизнес-кредитование

РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК
РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК
РЕСПУБЛИКАНСКИЙ 
ДЕЛОВОЙ ЕЖЕНЕДЕЛЬНИК

Казахстанские банки заявляют о ро-
сте популярности детских карт. При 
этом, судя по результатам соцопроса, 
каждый четвертый родитель, у кото-
рого есть дети в возрасте от шести до 
18 лет, вообще не знает об этом бан-
ковском продукте. 

Анастасия МАРКОВА 

В Казахстане 4,6 млн детей и подростков в воз-
расте от шести до 18 лет. Все они – потенциальные 
клиенты банковского сектора, который уже на про-

тяжении пяти лет предлагает в Казахстане продук-
ты для этой возрастной категории. Это элемент дол-
госрочной стратегии развития бизнеса – обладатель 
детской карты вырастет и продолжит пользоваться 
продуктами «своего» банка. По свидетельству ка-
захстанских банков, спрос на финансовые услуги 
для детей и подростков стабильно растет. 

Карта на вырост
«Мы отмечаем значительный рост спроса на 

открытие детских карт. За 2022 год мы выпустили 
на 80% больше карт, чем за предыдущие 2021 и 
2020 годы. Это свидетельствует о росте интереса к 

данной услуге и подтверждает, что детские карты 
становятся все более популярными среди наших 
клиентов», – сообщает Банк ЦентрКредит. 

В RBK рассказали, что число новых держателей 
RBK mini (так называется детский продукт этого 
банка) увеличивается в среднем на 10–15% в ме-
сяц. «Рост спроса на детские карты напрямую свя-
зан со снижением доли наличных денег в обороте. 
Если нам с вами родители давали деньги на кар-
манные расходы наличными и других вариантов 
не было, то сейчас ситуация в корне изменилась. 
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В первом полугодии 2023 года на 
банковском рынке Узбекистана 
сложилась нестандартная ситуация. 
Ссудный портфель ускорил рост с 5 
до 8,7% год к году, а депозитный про-
сел на 6,4% в сравнении с началом 
2023-го. Рост совокупной прибыли 
замедлился с 57 до 28%. 

Вадим ЕРЗИКОВ

Банковская система РУз притормаживает на 
фоне обостряющейся конкуренции. Теперь в 
Узбекистане 35 банков (10 из них – государ-
ственные).

В первом полугодии 2023 года увеличилась 
доля частного банковского сектора в РУз. Го-
сударственный Ипотека-банк окончательно 
перешел под контроль венгерской группы OTP, 
кроме того, за полгода на рынке появилась 
тройка новичков: Apex, Hayot и Yangi. Никто из 
этой тройки еще не начал активно привлекать 
клиентов, но действующие игроки довольно 
жестко ведут борьбу за деньги вкладчиков. Обо-
стрившаяся конкуренция поддерживает высокие 
ставки вознаграждения.

Депозиты 
В 2023-м Центральный банк Узбекистана менял 

основную ставку только в марте, вернув ее к 14% 
– ровно такой она была до начала войны России 
и Украины. Тем не менее снижение основной 
ставки за год с 17 до 14% никак не отразилось на 
стоимости ресурсов. Напротив, средние ставки 
показывают рекордные значения, которых не было 
уже много лет.

По срочным сумовым депозитам физлиц средне-
взвешенная ставка в июне обновила максимум с 
2014 года – 21,1%. Для юрлиц значение составило 
17,9% (такая же ставка фиксировалась в апреле 
2023-го),  таких дорогих корпоративных депо-
зитов в Узбекистане не было по крайней мере с 
2013 года (за предыдущие периоды статистика 
не опубликована). 

Совокупный депозитный портфель банков Узбе-
кистана в первом полугодии просел на 6,4%. Но 
виновниками этого падения были только юриди-
ческие лица. Вклады «физиков» выросли с 63,1 до 
74,4 трлн сумов (+18%).
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Нажать 
на тормоза 
Как банки Узбекистана 
завершили первое 
полугодие 

Карточные игры
Детские карты вытесняют карманные деньги в крупных городах
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На строительной площадке Medeu 
Park Hotel рядом с легендарным 
высокогорным катком возобнови-
лись работы, а недостроенный отель 
Kempinski Grand Asia продолжает по-
иск инвесторов. Почему отели на бе-
регах горных рек Алматы с высокой 
степенью строительной готовности 
годами откладывают свое открытие

крыши отеля, расположившегося в предгорьях на 
берегу Есентая, удалось разве что подрядчикам. По-
строенный в 2016 году на 85% Grand Asia Kempinski 
не был введен в эксплуатацию. 

Похожая участь была уготована еще двум оте-
лям вдоль горных рек Малоалматинского ущелья. 
В декабре 2022 года (к юбилею легендарного 
высокогорного катка «Медеу») не состоялось 
анонсированное в СМИ открытие Medeu Park

тельством. Бассейном, п  на крыше 
гостиницы, гордится казахстанская компания ТОО 
«EURO HOUSE», позиционирующая себя как лидер 
местного рынка по производству плавательных 
бассейнов. Гидроизоляцию, укладку мозаики и 
мрамор -
делала ф
«Интеллек   -
лизованную сис троля и управления ос-

В Комплексном плане  
по развитию машиностроительной 
отрасли на 2024–2028 годы 
зафиксировано 127 мер, но только 
14 из них подкреплены деньгами 
(в основном из республиканского 
бюджета), правда, на сумму 
3,1 трлн тенге. 

Сергей ДОМНИН

Любимые отрасли
Развитие машиностроения – старая тема про-

мышленной политики РК. Сектор находится в 
числе приоритетных со времен разработки первых 
индустриально-инновационных программ. Тогда 
же – примерно 15 лет назад – сформировалась 
стандартная структура любого программного 
документа с тремя неотъемлемыми элементами: 
меры по улучшению базовых условий развития 
отрасли, экспортные цели и инструменты под-
держки, решение кадровых проблем. Главный 
индикатор успеха – рост выпуска, другие ключе-
вые метрики – рост уровня производительности и 
объемов экспорта. 

Инструментальная составляющая программ 
также весьма консервативна, поскольку факто-
ры влияния на отрасль в последние десятилетия 
стабильны. Казахстанское машиностроение – не 
самая привлекательная для инвесторов отрасль, 
поскольку экономика страны не может предло-
жить ни достаточных компетенций и НИОКР для 
разработки конкурентоспособных продуктов, ни 
относительно более низких издержек на произ-
водство (за исключением издержек на энергию), 
ни доступного капитала.

Поэтому основные надежды авторов госпро-

Строймаш 
по гамбургскому 
счету
Новый отраслевой 
план развития 
содержит стимулы 
для роста конкуренции

Крутые 
берега
Почему до сих пор не открылись 
три премиальных отеля  
на берегах алматинских рек

Фото: Илья Ким

АО «Казпочта»

ТОО «Эврика-Пресс»

ТОО «Евразия Пресс»

Подписка через каталоги:ЧИТАЙТЕ 

НА БУМАГЕ!
Продолжается подписка на 2-е полугодие 2023 года
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Крутые берега
Почему до сих пор не открылись три премиальных отеля  

на берегах алматинских рек 
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«Ожидается, что этот проект, 
расположенный в самом жи-
вописном месте города, станет 
наиболее впечатляющим здани-
ем в Алматы и одним из самых 
выразительных в Казахстане», 
– предрекали в GLASSBEL в се-
редине 2010-х. Но долгострой до 
сих пор впечатляет лишь людей, 
прогуливающихся по набереж -
ной реки Есентай.

По данным компании Kazakh 
Tourism, проект The Kempinski 
Grand Asia Hotel был иницииро-
ван ТОО «Казахстанско-Герман-
ское совместное предприятие 
«Азия Групп», учредителями 
которого являются экс-аким 
Алматы и Алматинской области 
Шалбай Кулмаханов и его дочь. 
На вопрос о том, почему этот ин-
вестиционный проект до сих пор 
не завершен, в Kazakh Tourism 
сообщили, что «реализация ин-

повторно подали уведомление о 
начале строительных работ. «На 
сегодняшний день на объекте 
«Гостинично-жилищный ком-
плекс со встроенными объекта-
ми обслуживания, расположен-
ный по адресу: г. Алматы, Меде-
уский район, ул. Керей-Жанибек 
хандар, уч. № 582А» ведутся 
строительно-монтажные работы 
на уровне кладки», – сообщили в 
ответ на запрос «Курсива» в ГАСК 
Алматы.

Фото: Илья Ким
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БИЗНЕС И ВЛАСТЬ

Чтобы выполнить ус-
ловия, поставленные в 
президентском указе об 
удержании цен на ГСМ 

мированию процесса покупки 
нефти для дальнейшей поставки 
на внутренний рынок, а также 
процесс реализации нефтепро-

Т жать
К омогают государству удерживать предельные цены  
на нефтепродукты в рознице

рашно ется летать
ем со страховкой, мешает Air Astana летать в Россию
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Пресс-с лу жба Qazaq A
обещала ответить редакци

 riA а ,еледен йещюуделс
– по мере возможности.

Мы написали запрос 
«Самрук-Казына», которая 
деет 100% акций Qazaq Air 
Air Astana, с просьбой пр
свет на ситуацию. К выходу 
мера в печать ответа из ФН
последовало. 

Редакция за да ла вопросы 
и второму держателю акци
Air Astana (49%)  – британско
компании BAE Systems, котор
занимается разработкой обор
нительных и аэрокосмических 
систем. Британцы также не от-
реагировали на запрос. 

Сотрудница, которая отвечает 
на телефонные звонки в при-
емной председателя Комитета 
гражданской авиации Талгата 
Ластаева, отказалась соеди-

нять ж
Предс
МИИР 
ветова    -
мую авиакомпаниям. Редакция 

альный запрос 
которая кури-
ока «Курсив» 
тариев от КГА 

бдеть
купок группы 

1 год указано
шил закупит
ного страхова -

 а у Jusan Garant. 

В ко  пояснили, что эта 
 имеет отношения 

йся ситуации, что 
овании авиацион-

язательную и доброволь-
ную страховку авиарисков Air 
Astana закупала у страховой 
компании «Халык». Последняя 
на вопросы редакции не отве-
тила.

В компании Freedom Finance 
Insurance пояснили, что отече-

-

 , -
ют данные риски у перестрахо-

вочных компаний (в большин-
стве своем зарубежных, в том 
числе находящихся в странах 
Европы), потому что в случае 
катастрофы выплаты окажутся 
слишком огромными для бюд-

жета одного страховщика». К 
примеру, как выяснили журна-

ммерсан-
рытия по 
иям — до 

 естрахова-
ния, как п , используются 
оговорки, то есть оговаривают-
ся случаи, когда перестрахо-
вочная защита не покрывается. 
«Среди этих исключений есть 
оговорка «о санкциях», соглас-
но которой перестраховщик 
не предоставляет покрытия 
и не несет ответственности в 

отношении любого убытка, ко-
торый возникнет в результате 
действия торговых и экономи-
ческих санкций и в стране, где 

вуют такие санкции. При-
овление полетов в первую 
дь связано с отсутствием 

раховочной защиты на 
территориях, где введены санк-

ции», – считают во Freedom 
Finance Insurance.

Поймают за хвост
Другой возможной причиной 

приостановки полетов в РФ 
Freedom Finance Insurance на-
зывает условия договоров, по 
которым в лизинг взяты борта. 
«Это в ажается в то  что ли-

ребовать 
 самоле-

  продол -

жит л    – поясняют 
э

тах Air Astana 
у начало 2020 
г  состоял из 35 
воздушных судов (9 собствен-
ных и 26 арендованных) сле-
дующих типов: Boeing 767 (3), 
Boeing 757 (4), Airbus A320/321 
(18), Embraer E190-E1/E2 (10)». 
Своих арендодателей (лизинго-
дателей) компания в отчете не 

называет. Однако в информа-
ции о крупных сделках перевоз-
чик сообщает, что, к примеру, в 
2017 году она заключила сделку 
с AerCap Holdings B.V. (основана 
в США, со штаб-квартирой в 

Дублине) по операционному 
лизингу пяти воздушных судов 
типа Эмбраер Е190-Е2 на шесть 
лет. В том же году Air Astana 
«ударила по рукам» с японской 
SMBC Aviation Capital и взяла у 
нее в операционный лизинг три 

воздушных судна типа Airbus 
A320 NEO на шесть лет. 

Для российских перевозчиков 
уже перестали действовать до-
говоры перестрахования – это 
произошло после того, как Евро-
союз 26 февраля ввел санкции, 
запрещающие поставки, про-
дажу, лизинг, техобслуживание 
и страхование самолетов в РФ. 
По данным агентства Cirium, 
в лизинге у международных 
компаний находится более по-
ловины (55%) всего российского 
авиационного флота, или  515 са -
молетов. Среди лизингодателей 

«Аэрофлота» и других российских 
перевозчиков значатся AerCap, 
SMBC, которые дают в аренду 
борты и для Air Astana.

Кроме того, часть флота Air 
Astana зарегистрирована на 
острове Аруба – в самоуправ-
лялемом государственном обра-

зовании, которое входит в состав 

Нидерландов. О юрисдикции го-
  .4P – хателомас ан ыловмис тяров

Как ранее объясняла в СМИ Air 
Astana, «место прописки» также 
продиктовано  требованиями 
лизингодателей.

Самолеты Qazaq Air «помече-
ны» казахстанскими бортовыми 
знаками – UP.   «По состоянию 
на 31 декабря 2020 года ком-
пания эксплуатировала пять 
собственных воздушных судов», 
– указывает перевозчик в своем 
отчете.

 Два источника из авиацион-
ной сферы сообщили «Курси-
ву»: тот факт, что борты Qazaq 

Air принадлежат самой компа-
нии, позволил ей максимально 
быстро решить вопросы со стра-
ховкой. А вот прописка судов Air 
Astana в Арубе и иностранные 
лизингодатели поставили под 
вопрос полеты этой компании 
в Россию. Лизингодатели опаса-
ются, что РФ может присвоить 
их имущество в ответ на то, что 
самолеты российских компаний 
уже арестовывали за границей 
по требованию арендодателей. 

Фото: Depositphotos/lyazatretyakova
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ФОНДОВЫЙ РЫНОК

В Казахстане растет количе-
ство сервисов коллективного 
финансирования – за про-
шлый год их число удвоилось. 
С 2020 года (тогда начались 
сделки на первой казахстан-
ской краудфандинговой плат-
форме) через такие площад-
ки было реализовано около 
200 проектов общей стоимо-
стью более 12 млрд тенге. 

Айгуль ИБРАЕВА

Сейчас в Казахстане работают четыре 
лицензированных краудфандинговых 
платформы – iKapitalist, Proportunity, 
InvestRoom и GoCrowd. Две последних 
вышли на рынок в конце прошлого года. 

дфандинге узнало больше предприни-
мателей», – говорит СЕО Investroom Ltd. 
Мурат Оспанов. 

Также участники рынка рассказывают 

о значительных задержках в платежах 
клиентов малым и средним предприя-
тиям в течение всего 2022 года: «Дисци-
плина хромала как в горнорудных ком-
паниях, так и в квазигосударственных 
структурах, госучреждениях и акиматах, 
что было обусловлено сменой руковод-
ства и сотрудников, ответственных за 
осуществление платежей», – поясняет 
Нурбек Раев.

Среди других факторов, оказавших 
влияние на рынок, – ужесточение требо-
ваний банков по выдаче займов бизнесу. 
В частности, увеличился срок принятия 

решения о предоставлении кредитных 
линий.

«При рассмотрении заявок на по-
лучение лицензии на оперирование 
краудфандинговой платформой AFSA 

принимает во внимание опыт и ком-
петентность первых руководителей, 
наличие капитала для обеспечения 
финансовой устойчивости компании, 
источники происхождения капитала, 
наличие систем контроля. Риск получе-
ния лицензии финансовой пирамидой 
минимален, практически невозможен. 
В случае успешного прохождения про-
цесса лицензирования компания будет 
находиться под постоянным надзором 

вышает размер получаемого кредита, а 
для выхода на биржу необходимо иметь 
аудированную отчетность в течение 
как минимум трех лет и минимальные 

обороты, которые в разы превышают 
возможности малых и средних пред-
приятий», – указывает CEO iKapitalist, 
добавляя, что краудфандинговые плат-
формы финансирует без залогов, но 
по ставке выше банковской. С другой 
стороны, ставка «от платформы» ниже, 
чем у беззалоговых банковских креди-
тов. Тело кредита предприниматели 
возвращают только в конце заявлен-

 iKapitalist – сегодня крупней-
шая платформа краудфандинго-
вого рынка в Казахстане. Первые 
сделки на платформе появились 
в январе 2020 года. За все время 
через сервис было предоставлено 
9,5 млрд тенге инвестиций для 

малого и среднего бизнеса в Казах -
стане. Динамику оборота по годам 
CEO платформы не раскрывает, но 
отмечает, что по результатам 2022 
года по объему привлеченных 
инвестиций платформа стала №4 
в СНГ – по сравнению с показате-
лями российских краудфандинго-
вых платформ согласно данным 

российской Ассоциации краудфан-
динга. На четвертом месте данного 
рейтинга находится платформа 
Money Friends, которая привлекла 
в прошлом году 507 млн рублей 
(около 3,5 млрд тенге по среднему 
курсу в 2022 году). А за апрель 2023 
года iKapitalist профинансировал 
МСБ на 1 млрд тенге.

Платформа работает в консерва-
тивном сегменте действующего и 

растущего бизнеса, имеет полную 
лицензию регулятора и не финан-
сирует МФО, стартапы, компании 
из сфер игорного бизнеса, произ-
водства и продажи алкогольных 
напитков и табака. Всего на сайте 
зарегистрировано 8423 договора 
инвестиций. Инвесторы на плат-
форме могут кредитовать МСБ от 

300 тыс. тенге, купить облигации 
или долю бизнеса. При необходи-
мости инвесторы могут продать 
свои инструменты на вторичном 
рынке, организованном на плат-
форме. Объем вторичного рынка 
платформы оценивается в 852 млн 
тенге. 

 Proportunity – это первая в Ка-
захстане платформа для коллектив-
ных инвестиций в недвижимость. 
Сервис начал работать в 2020 
году по лицензии краудлендинга 
и краудинвестинга регуляторной 
песочницы. Регулятор продлил 
тестовую лицензию для платфор-
мы в прошлом году в связи с пан-

демией. В этом году Proportunity 
выходит на полную лицензию 
AFSA. Proportunity позволяет лю-
дям напрямую инвестировать в 
недвижимость или строительство 
от одного квадратного метра, ис-
пользуя модель краудфандинга. 
Инвесторы зарабатывают за счет 
арендных потоков и прироста сто-

имости активов. 
На сегодня общая сумма инве-

стированных средств под управле-
ние фондов платформы составляет 
1,5 млрд тенге. При этом общий 
оборот, включая средства инвести -
ционных партнеров и собственных 
фондов, за все время составил 10,2 
млрд тенге. В том числе 0,7 млрд 
тенге в 2020 году, 2,5 млрд тенге 
– в 2021-м и 5 млрд тенге в 2022 

году. За пять месяцев 2023 года 
оборот платформы составил 2 млрд 
тенге. В текущем году специалисты 
Proportunity фиксируют снижение 
средней суммы инвестиций в про-
ект почти в два раза по сравнению с 
прошлыми показателями. В основ-
ном высокий спрос сохраняется на 
краткосрочные проекты, указыва-

ют в Proportunity.

МСБ и инвесторы встречаются 
на платформах

9 500
млн тенге

1 558,2**
млн тенге

905,7
млн тенге

159,6
млн тенге

Январь 2020 Июль 2020 Декабрь 2022

Консервативный сегмент, 
действующий и растущий 
бизнес

Специализация

Лицензия МФЦА

Первая 
краудфандинговая 
сделка

от 300 000 18-29%

Инвестиционного и 
заемного краудфандинга

Коммерческая и жилая 
недвижимость

Поставщики маркетплейсов 
и тендера

Инвестиционного и 
заемного краудфандинга*

Заемного краудфандинга*

Действующий бизнес, 
факторинг и акции IT-стартапов

Инвестиционного и 
заемного краудфандинга

от 250 000
от 11,2%

до 50%

от 50 000 от 28% от 300 000 27-30%

Объем инвестиций 
за все время

Минимальная 
сумма инвестиций

Таргетированная 
доходность 
инвестиций

Лицензированные краудфандинговые платформы в Казахстане

* Лицензия регуляторной песочницы FinTech Lab.

 ** Средства в управлении платформы.
Источник: открытые данные и предоставленные данные платформами

Портрет инвестора краудфандинговой
платформы в РК

Физическое лицо

Средний возраст 37+

Женат, с детьми

Ищет постоянный пассивный
доход

Фото: Илья Ким

Фото: Илья Ким

Более 80% компаний привлекает
кредит для пополнения оборотки

Доля респондентов-предприятий из реального
сектора, выбравших ответ «финансирование
оборотных средств», %
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Источник: Нацбанк РК


